
Gras verkaufen &
Helden feiern!
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„Gras verkaufen!“ Eine Erfolgsgeschichte wie Fantreue in 
finanzielle Vereinsunterstützung gewandelt wurde.

Fakten: 

• 1.983 Stück Rasen in Pizzakartons 

wurden initial in den ersten 14 Tagen 

verkauft. 
• Anschließender stationärer Verkauf

• Starkes Engagement der Sponsoren

• Gewandeltes Fanvertrauen im Wert von 

230.000€ 
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…und weil es so gut lief, das Ganze noch einmal voll-
digital für – „Hansas neue Helden“
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Fakten:

• 1.431 virtuelle Rasenstücke in 

kürzester Zeit verkauft

• Paul Kalkbrenner als Schirmherr
• Verkauf von digitalen 

Sponsorenflächen in der Aktions-

applikation.

• Gewandeltes Fanvertrauen im 

Wert von 170.000€ 
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Weit mehr als nur lose Gutscheinideen 
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Gutscheine

Stadionführungen

Gutscheine

Spieltagsführungen

Gutscheine

Ticketing
Wertgutscheine

Gutscheine

Merchandise

Gutscheine

Mitgliedschaften

Gutscheine

Meet & Greet

Gutscheine

Trikotpatenschaften

Gutschein

Werbefläche

Financial Float Strategie
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Financial Float - Definition
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Financial Float ist eine Anzahlung auf ein Leistungsversprechen und zu 100% gewandeltes 

Fanvertrauen.

Financial Float ist sämtlich gebündelte Liquidität aus Pre-paid- und Gutscheinprozessen.

“Our float is money we hold, but don’t own – 
and that can be incredibly valuable.”

„Float is not revenue – it’s revenue’s smarter, older
brother.“ Starbucks Manager



6Financial Float -      Wertströme

F.C. Hansa Financial Float

Membership Float

Ticket Float
Merchandise Float

F&B Float

Digital Products Float



7Kritische Infrastruktur – Financial Float

F.C. Hansa Financial Float

Fan-Engagement-Framework

M - Microservices

A - API first

C - Cloud

H - Headless

S - Scrip-Ausspielung
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AWARDS 2025
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